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Ha túlságosan alacsony árat állapít
meg a vállalkozó, a munka elvégzése után
kiderülhet, hogy õ fizetett rá, a túl magas
ár pedig elriaszthatja a megrendelõt.

Mivel szakterületünkön nincs haszná-
latban általánosan elfogadott árképzés
vagy ajánlott díjtétel (mint például az
autószerelõk vagy más szolgáltatók
esetében), végeztünk egy kis vizsgálódást
az elmélet oldaláról megközelítve a témát,
illetve körülnéztünk a faipari vállalkozá-
sok között, mi a helyzet a gyakorlatban.

Elõször is vegyük számba, milyen
költségekkel kell számolnia egy asztalos-
üzemnek (1. ábra).

Természetesen tételesen meg kell
határozni a felhasznált alapanyagok,
segéd-, felületkezelõ anyagok, szerel-
vények stb. mennyiségét és költségét a
veszteségeket, hulladékokat is figye-
lembe véve.

Ehhez adódik a közvetlen bérköltség
bruttó összege, ami tartalmazza az adott
terméken dolgozó munkás bérköltségét

Rezsióradíj a faiparban

(munkaidõ x órabér), járulékokkal és a
produktivitási fedezettel (5. ábra) kifeje-
zett veszteségekkel (szabadság, táppénz,
állásidõ) megnövelve.

Eddig jól kalkulálhatóak voltak a
költségek, de ezekhez még hozzá kell
adnunk a gyártási költségek (gépköltség,
szerszám�) adott termékre osztható
részét, amit már nem olyan egyszerû
meghatározni.

Ekkor jutunk el a termék közvetlen
önköltségéhez.

Ezen kívül figyelembe kell venni az ár
meghatározásakor a mûködési általános
költségek (a nem fizikai dolgozók bérkölt-
sége, rezsi-, irodai költségek, jármûköltsé-
gek�) valamint a kockázat és az elvárt
nyereség adott termékre esõ fedezetét.
Végül a fenti költségtételek összege
megadja az ajánlati árat.

A fenti kalkulációt elkészíteni csak
megalapozott üzleti és költségterv alapján
lehet. Különösen ha kapacitásaink
nincsenek elõre lekötve, vagy az ár
korlátozva van, még egy fontos szem-
pontra kell tekintettel lenni, ez pedig a
vállalkozás megrendeléseinek volumene.
Meg kell határoznunk azt a bevételnagy-
ságot, amely az adott ár- és költségviszo-
nyok mellett fedezni tudja a közvetlen
költségeken kívül az adott idõszakra esõ
általános, fix költségeket is (fedezeti pont).
Ha az ehhez tartozó rendelésnagyságot
elérjük, költségeink biztosan megtérülnek,
e fölött már nyereségünk képzõdik vagy
akár árengedményt is adhatunk (2. ábra).

Természetesen a problémát fordítva is
megközelíthetjük: a
módszerrel adott
értékesítési volu-
men és költségek
mellett meghatároz-
hatjuk azt az
árbevételt (illetve
egységárat), amely
esetén költségeink
már megtérülnek.

Ezek után
nézzük meg,
hogyan is mûködik
az árajánlat
elkészítése egy kis-,
középvállalkozás

GAZDASÁG

bruttó anyagköltség
+ közvetlen bérköltség bruttó

összege
+ egyéb gyártási, közvetlenül

felosztható költségek

= közvetlen önköltség
+ általános költségek

adott termékre felosztott része
+ kockázat és elvárt nyereség

= nettó (áfa nélküli) ajánlati ár

1. ábra: termék ajánlati árának
meghatározása � költség alapú
árképzés költségtételek szerint

Egy vállalkozás életében
mindig kiemelt jelentõséggel
bír az árképzés, az optimális
árajánlat elkészítése, különö-
sen igaz ez egy egyedi meg-
rendelésre dolgozó asztalos
esetében.

esetében a mai magyar gyakorlat szerint.
A kiindulási alap a legtöbb esetben az
anyagköltség, ami még a jól meghatároz-
ható költségek közé tartozik. A fennmara-
dó költségek tekintetében többféle
megoldás van alkalmazásban.

A legegyszerûbb módszer szerint az
anyagköltség egy tapasztalati úton megha-
tározott szorzóval felszorozva adja az
ajánlati árat. Általános megoldásként a
szorzó értéke 1,6�2,4 a termék bonyolult-
ságától és konkurenciától függõen. Ennél
igényesebb megoldás (3. ábra), amikor a

2. ábra: a fedezeti pont meghatározása
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vállalkozó számbaveszi a feladat elvégzéséhez szükséges munka-
feladatokat, -mûveleteket és a végrehajtásukhoz szükséges
idõtartamokat (tervezés, termék-elõállítás, szállítás, beszerelés�).

A szükséges munkaidõt felszorozzák a tapasztalati vagy
kalkulációs úton meghatározott rezsióradíj értékével. Ennek az
összegnek kell fedezetet nyújtania az anyagköltségen felüli összes
közvetlen és közvetett költségre, valamint az elvárt nyereségre is.

bruttó anyagköltség
+ ráfordított munkaidõ x rezsióradíj

(mûveletenként összegezve)

= nettó ajánlati ár

3. ábra: termék ajánlati árának meghatározása rezsióradíj
alapján

2003-ban 261 munkanap mellett 8 fizetett ünnepnap
van. Betegállományként dolgozónként átlag 2 napot,
fizetett szabadságra 23 napot számoltunk. Így az éves
ledolgozott napok száma: 261�(8+2+23)=228 nap, tehát
228 nap alatt kell kitermelni a 261 napra esõ bérköltsé-
get. Ugyanilyen arányban (261�228)/228 ≈15%-kal kell
megnövelni a bértételt a rezsióradíj számításánál, amihez
még hozzávettünk 10% veszteséget az állásidõre és
egyéb improduktív munkaidõre.

5. ábra: A produktivitási fedezet számítása

A rezsióradíj értéke változhat a feladat igényességével, illetve
az egyes mûvelettípusokat is megkülönböztetik különbözõ
rezsióradíj-tételekkel. Vizsgálódásunk során 1200 Ft-os óradíjtól
2500�2800 Ft összegig különbözõ díjtételeket találtunk.

Ezen túl léteznek a fentiektõl egészen eltérõ árkalkulációs
módszerek is, például speciális esetekben (konyhabútor,
szekrénysor) számolnak folyóméterárral, de befolyásolhatja az
ajánlati ár végsõ összegét a megrendelõ anyagi helyzete is.

Megállapíthatjuk tehát, hogy nincs az asztalosiparban
elfogadott vagy elõírt árképzési forma, és ugyanez vonatkozik
az árajánlattétel, illetve a számla formájára, részletezettségére.

Gyakori az egyszerûen csak a végösszeget tartalmazó
árajánlat, de természetesen találkozunk igényesebb vállalko-
zásokkal is, amelyek kirészletezik az anyagköltségek, a
munkamûveletek, illetve az egyéb költségek tételeit.

Forrás: dr. Süveg József
Faipari kézikönyv II.

G. K.

bruttó átlagos fizikai órabér 100%

+ bruttó átlagos fizikai járulékos költség 37%

+ produktivitási fedezet 25%

+ általános költségek � a bruttó átlagos
fizikai órabér arányában 45%

+ kockázat és nyereség 10%

= rezsióradíj 217%

4. ábra: a rezsióradíj meghatározása (az értékek egyedi
példára vonatkoznak, tájékoztató jellegûek)
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Asztalos Inas 2.0 bútorkalkulációs program
30-féle front elrendezésû  bútorformából választhat, 2-féle korpusszal, rázáró, közézáró és
tolóajtókkal.   Csak a bútor külméretét kell megadni. Gyorsan listázható a kiválasztott
bútorok, alkatrészméretei, a  felhasznált élzáró anyag, pántok, bútorfogantyúk,
rögzítôelemek mennyisége. Az ajtók visszaállásméretei, egyéni ízlés szerint beállíthatók.
Lehetôség van a program által nem számolt anyagok hozzáadására is. Anyagárhoz viszonyí-
tott munkadíj kiszámítását is elvégzi, amely  a saját elképzelés szerint beállítható.

ár: 35 000 Ft + áfa

Bútorrajz 2D kétdimenziós látványrajzoló program
Egyszerre hat falsík elé helyezhetôk el az  Asztalos Inas 2.0 programmal kiszámolt
bútorok. Külön-külön megválasztható az ajtó, fiókelôlap, korpusz és a hátlap színe.
Ívesen mart frontfelületek és a látványképhez szükséges kiegészítôk is megjeleníthetôk
(nyílászárók, csaptelep, csempe, ágy, konyhai gépek, növények stb.).

ár: 38 000 Ft + áfa

Lapszabász 2.0 síklap-optimalizáló program
Önállóan is használható optimalizáló program.
Asztalos Inas 2.0 programmal  együtt mûködik!

ár: 30 000 Ft + áfa

Lapszabász 2.0 EXTRA síklap-optimalizáló program
Nagyobb kapacitású lapszabászatok részére készült optimalizáló program.
Színek szerint összegyûjthetôk a napi megrendelések.
A megrendelések  a hatékonyabb alkatrészteríték érdekében összefûzhetôk.
Egy alkatrészhez akár kétféle élzáróanyag is rendelhetô, élzárókód megjelöléssel.
Asztalos Inas 2.0 programmal  együtt mûködik!

ár: 38 000 Ft + áfa

Demó CD ár: 1 000 Ft + (postaköltség 1 150 Ft)

Cím: Jung G+G Bt., 1038 Budapest, Tüzér u. 14. Tel./fax: 1/243-4832.
honlap: w3.enternet.hu/jungbt � e-mail: jungbt@enternet.hu

Elôzetes egyeztetéssel bemutatót tartunk.


