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Az elszantsag csak akkor visz elére, ha valodi értékekre épiil

LETISZTULT BUTOROK, /
TISZTA GONDOLATOK MENTEN

Toth Norbert

v

Kedvelem azokat az embereket, akik egyszeri modon hitelesek: azt mond-

jak, amit gondolnak, és azt teszik, amirél beszélnek. Emellett olyan alap-

elveik vannak, amirél a sors megprobaltatasai sem tudjak oket lebeszélni.

S micsoda alapelvek ezek! Ha mindenki ezekben hinne, bizony jé iranyba
haladna a vilag.



E havi mesterportrénk f6szerepléje
a sz0 j0 értelmében vett egyszer(l
ember, aki csendben teszi a dolgét.
Viselkedhetne masképp is, de nem
teszi. Eredeti Otletekkel, kitarto
munkaval és sok-sok kiizdelem &ran
érte el azt, ahol matart. Egyike azon
keveseknek, akinek munkassagat
jobban ismerik Eurépa nyugati felén,
mint itthon. Azért a sajat haza tajan
sem kell szégyenkeznie! Munkatar-
sait6l 50. sziletésnapjara tdbbek
kozott egy képeslapot kapott, ezzel
a szoveggel: Looks 22, Feel 18, acts
10 —that makes me 50. Azaz: 22-nek
néz ki, 18-nak érzi magat, s néha
ugy viselkedik, mint egy 10 éves.
igy egyiitt: 50. Kedves olvaséim,
ismerjék meg Szikszai LaszI6t!

— Egy aktualis eseménnyel kezde-
ném: Design Management Dijat
kapott a Sixay Bt. a Magyar For-
matervezési Tanacstol még tavaly
6sszel. Mit jelent ma szamodra
a kreativ ipar fejlédését szolgalé
testilet elismerése?

— Nem palyaztunk erre a dijra, igy
meglepetésként ért minket. Korab-
ban indultunk magyar formatervezési
dijakért is, de rendre elutasitottak
minket ezen a férumon. S mivel a
butoraink 80—85%-at Németorszag-
ban értékesitjik, az ott ismert és
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Egy idei németorszagi kiéallitas standja

elismert dijakra fokuszaltunk. igy
tébbek kozott a German Design
Council is elismerésben részesitett
egy-egy vagy tobb sixay batort.
Visszatérve: meglepett minket a
magyar zs(ri dontése. Tudni kell
még, hogy minden évben csak
egy cég kaphatja meg ezt a dijat a
Szellemi Tulajdon Nemzeti Hivatala
formatervezési tanacsatol.

— Gondolom, ez az elismerés a
magyarorszagi értékesitési sza-
moknal is megmutatkozik. Féleg,
hogy munkaid z6me eddig a német
vev6khoz kerdilt. ..

MARCO SIMONIS az egyik referenciamunka

— Reméltem, hogy ezen dij kap-
csan kozuleti megrendeléseket is
kapok, vagy ha gy tetszik nagyobb
figyelmet, de sajnos most nem igy
tortént: nem volt r4 hatassal, ahogy
egyébként eddig sem tudtunk iga-
zan jelen lenni a magyar piacon.
Min8ségi batorokat készitlink,
s ennek megfelel6 az arszint is.
A teljes értékesitésiink 99,5%-a
megy kulféldre, Ggyhogy a magyar
eladasokbdl nem tudnank megéini.
— Ez azértis meglep, hiszen rengeteg
olyan min6ségi termék van, aminek
magas az arszinvonala, és igy is
nagy a keletije Magyarorszagon.
Mennyire vagytok jelen a magyar
butordesign piaci forgatagaban?

— A Soproni Erdészeti és Faipari
Egyetem mérndki karat elvégezve
Ot évig Bécsben dolgoztam, ahol
megismerhettem az ottani kialli-
tasok vilagat. Néhany év mualtan
nyertem egy formatervezésidijat a
mar emlitett Magyar Formatervezési
Tanacstol, ami nagy hatassal volt
az akkori életemre. Megjegyzem,
hogy sokkal nagyobb mértékben
volt hatassal a munkdmra, mint
ez a mostani. Az akkori dij altal
bekeriiltem a magyar dizajnéletbe,
aminek kdszdénhetéen haza is
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jottem. Sok mas tervezbvel egyitt
hittiink abban, hogy lehet magyar
dizajnt létrehozni és eredményessé
tenni. Abban az id6ben sok hazai
lakossagi kiallitason voltunk jelen
a munkainkkal. 2004-ben allitot-
tam ki el6szor Bécsben, 2008-ban
pedig Németorszagban és Svajc-
ban, 2010-ig 6sszesen 35 kulfoldi
lakossagi kiallitason. Sok mindent
megprobaltam és sokat tanultam
ezekbdl a kiallitasokbol. Ugy érzem,
minden piacnak megadtam az esélyt,
ennek ellenére néhany batorpro-
jektet és lelkes maganfelhasznalot
leszamitva, nem sok batort adunk
el Magyarorszagon. Pedig minden
megkeresésre reagalunk, minden kis
megrendelést kiszolgalunk.

Mindenki csinalja azt, amihez ért

A MINOSEG: TUDAT

KERDESE (IS)

— Csak nem hagy nyugodni ez a
téma. Mi ennek az oka?

— Az emlitett szamtalan hazai és kil-
foldi kiallitason én azt tapasztaltam,
hogy mi a végfelhasznaldknak — kiilo-
ndsen kilféldén — nagyon nehezen
tudunk egy hétvégi designkiallitason
batort eladni. Batorboltokba kell
bejutnunk, mint minden komoly bator-

gyarténak, és keresked6kon keresztil
értékesiteni. A német és a svajci
kereskedelmi struktaraban talaltuk
meg azokat a partnereket, akiknek
kdszoénhet6en, egyre tébb batorunk
talalja meg tulajdonosat ezeken a
piacokon. Nalunk Magyarorszagon
ez valahogy nem alakult ki, igy azok
a keresked6ink sem boldogultak,
akik fantaziat lattak abban, hogy
sixay butorokat forgalmazzanak.
Mig Németorszagban szaznél tébb
partnerrel dolgozunk, legnagyobb
sajnalatunkra ma Magyarorszagon
egyetlen forgalmazénk sincs. Emellett
azt kell mondjam, hogy a tapaszta-
latok alapjan Magyarorszagon még
nem alakult ki igazi min6ségtudat a
batorok terén. Példaul, a potencia-

lisan sz6ba johet6 vevékor nalunk
nem érti, hogy miért keril egy szék
200 000 Ft-ba, mikdzben egy olyan
nagy érték{ autot vasarol, ami
néhany honap alatt veszit annyit
az arabdl, amibél béven futna egy
nyolcszemélyes asztalra, nyolc
székkel. Rdadasul aztis tudja, hogy
3-5 év utan biztosan el fogja adni
azt a kocsit, sok-sok millié forintos
értékvesztés mellett. A mi székeink,

asztalaink hosszu évtizedekig elki-
sérhetnék Gket, de ez — gy tlinik —
nekik nem szempont. Kezdettdl fogva
szandékosan magasra pozicionaltuk
batorainkat és markankat, mert
nem az arainkkal, hanem a mingsé-
glinkkel szeretnénk piacot szerezni
magunknak. Mar a gyartéi arak is
magasak, de mire végigmennek a
teljes értékesitésilancon, ezaz ara
hazai fajdalomkiiszobot legtébbszor
jécskan meghaladja.
— Elfogadom. Menijlink tovabb, még-
hozza a kézmlivesség fontossagara!
Ez ate hozzaéllasodon, a termékeid
kidolgozottsagan is jol latszik. Mit
jelent szamodra a kézmdiivesgyartas
a XXI. szazadban?
— Az a fajta kézmdves-romantika,
amit ma sok cég marketingcélokra
felhasznélva hirdet magérél, az méar
nem igazan létezik. Epiletasztalos-
ként végeztem, a legtdbb hagyoma-
nyos fakotést én is megtanultam
kézzel elkésziteni, pedig mar akkor
is korflirészen meg mardgépen
készilt a legtébb ilyen munka. S
bar a butoraimban is tetten érhet6ek
ezek a hagyomanyos kétési modok,
az belathat6, hogy ma mar nem
lehet keretes flirésszel csapozni. A
mi gyartépartnereink is hasznalnak
CNC-technolégiat, de az el6nyiink
ott van a nyugat-europai gyartokkal
szemben, hogy a kézi csiszolasra,
valamint a kézi fellletkezelésre
raszanjuk az id6t. Vagyis érdemes
alapozni a teljességet jelentd tra-
diciokra, és a modern gépparkkal,
valamint kézi munkaval igyekezni
ezt a maximumot megkdzeliteni.

AZ ALMAINKAT

NEM ADHATJUK FEL

— Ha van valami, ami kbézismert
rélad, akkor az a kérnyezetbarat
megoldasok alkalmazasa. Szinte
csak fabdl tervezed a butoraidat,
csakis természetes alapanyagokbol
késziilt feliiletkezel6 anyagokat



hasznalsz, valamint elkételezett
vagy a szépség, a harmonia, a
természet irdnt. Honnan ered ez a
kérnyezettudatossag?

— Ez még a gyerekkorombdl taplal-
kozik, a szileim vilagabdl. Nekem
idedlom az a régi vilag, amikor még
az emberek nem termeltek szeme-
tet. A mai emberek z6me nem is
foglalkozik ezzel, hiszen hetente
akar tobbszor is elviszik a szemetet
a haz elél. Sajnos sok olyan butort
latok, amelyekrdl messzirdl latszik,
hogy jo eséllyel nagyon gyorsan ilyen
szemétlesz. Ami pedig a természetes
fellletkezel6 anyagokat illeti, révid
asztalos-palyafutasom alatt sokszor
kellett dolgoznom lakkozokabinban.
llyenkor szabalyosan rosszul let-
tem az oldoszerektél. Kés6bb az
egyetemen, az els6 butorterveim
alkalmaval elhataroztam, hogy méas
megoldasokat fogok alkalmazni
a feluletkezelésre. Kint, Bécsben
kifejezetten ezzel a torekvéssel
kerestem fel az asztalosmestereket,
hogy megtanuljam, hogyan lehet a
butorkészitést, a stilust és a kérnye-
zetvédelmet 6tvozni. Akkor jottem
vissza Magyarorszagra, amikor
ugy éreztem, hogy mar masképpen
csinalnam, s talan eredményesebb
és boldogabb lennék, ha a sajat
markamat épithetném, a sajat elkép-
zeléseim szerint. Bevallom, sokszor
néztiink szembe anyagi problémakkal
s olyan is volt, hogy leszerelték a
gazorat, mert nem tudtam Kkifizetni
a szamlat. Ennek ellenére fontosnak
tartottam, hogy évente 2—3 kiallitasra
elmenjek, hogy hirét vigyem annak,
amiben hiszek. A német AURO
természetes fellletkezel6 anyagok
magyarorszagi forgalmazasat is
azért véllaltam el, mert maximalisan
tudtam benne hinni, s késébb ebbdl
tudtam finanszirozni a batortervez6i
munkat is. Orilok, hogy a szivem
szerinti dolgokba, a kornyezettudatos
butorok tervezésébe fektettem a sok

energiat. Ha barmelyikrél lemondtam
volna, akkor ma nem itt tartanék.

A CEL ES AZ UTON JARAS

— Nézziink elére! Ugy tudom, pro-
totipustizemet szeretnél épiteni. Mit
lehet errél tudni?

— Talaltam egy palyazatot, amitelep-
helyfejlesztést tamogat, minimalis
eszkdzbeszerzés mellett, s mivel a
mostani soproni helylinket mar jo
ideje kindttik, belevagtam. Nem
azért épitliink asztalosmuhelyt is,
mert szeretnénk atvenni a gyartast
partnereinktél, ez az iizem inkabb
termékfejlesztésben, illetve kisbu-
torgyartasban segitené a munkan-
kat. A cél, hogy Kophazan, az (j
székhelylinkdén, képesek legyiink
komolyabb raktarkészletet terem-
teni, hogy legyen b&ven helyiink
raktarozni és 20 év utan ne az
udvaron, sokszor hdéban-fagyban
kelllen megrakodni a teherauto6t.
— A prototipusgyartas a fejlesztés
nélkilézhetetlen része. Am az
exportra szant tételek tovabbra
is a partner asztalostizemekben
késziilnének?

— lgen, és ez is hozzatartozik a
filoz6fiamhoz, miszerint mindenki csi-
nalja azt, amihez ért. En szivvel-lé-
lekkel végzem a tervez8i munkét, de
nem tudnam mindezt a mennyiséget
legyértani. Ehhez sziikségem van
azokra az asztalosvallalkozasokra,
akik forméba o6ntik a terveimet,
illetve azokra az ugyndkokre,
keresked&kre, akik vevéket hoznak.
Kilon-kdlén nem jutnank el oda,
ahova egyutt mar képesek vagyunk.
A cél, hogy kézben mindenki jél
érezze magat benne. A gyartéimat
példaul nem akarom kizsdkmanyolni,
és nem cserélem le 6ket roman vagy
bosnyak cégre csak azért, mert
azok olcsébban tudnak beszallitani.
Abban az organikus névekedésben
hiszek, ahol mindenekelétt fel kell
néni a feladatokhoz, akar nehéz-
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Réka lanyaval

ségek aran is. Egyébként biztosak
vagyunk benne, ha partnereinkkel
egytt sikeril fejlesztentink a gyar-
tasi és raktarozasi kapacitasainkon,
még rengeteg potencial van, csak
a német piacot tekintve is.
— A weboldaladon Réka lanyod
fotéja is kint van a munkatarsaid
mellett. A kiiras alapjan a ,feladata™:
oOtletek, jovbkép, jov6. Mennyire
tartod fontosnak, hogy a csaladod
is bekapcsolédjon abba, amit te
csinalsz?
— Réka idén 13 éves, de mar most
nagyon lelkes, faipari mérnoknek
szeretne tanulni az egyetemen, és
sajat elmondasa szerint butorter-
vez0 szeretne lenni. JO érzéke van
atervezéshez, és a vilag dolgait is
nagyon jol latja. Nekem & a remé-
nyem is egyben: az Gizembdvités-
nek is azért tudok nyugodt szivvel
nekilatni, mert 4gy vélem, hogy a
sixay-termékekben és a mogottik
Iévé filozofiaban 1év6 hite megin-
gathatatlan. =
Fotok:
Sixay Bt.
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