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SZAKMAI UT BELGIUMBAN

Csonka Imre
FAMASZ-alelnok
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Alig tobb mint egy éve alakult a Faablakgyartok Magyarorszagi Szovetsége.
Az 6sszefogds, mint azt aneveis elarulja, a hazaifa és fa-alu ablakok gyartait,
valamint a szakmakort kiszolgalo beszallitokat és kereskeddoket tomaoriti.

Az elmult id6szakban szamos plat-
formon talalkozhattunk vellk, sok
esetben Uj megvilagitasba helyezve
egy szakmai szovetség munkajat,
szerepét.

Nem csak a szakmai informéciok
célba juttatasat, a tagok gyors és
hiteles informalasat tekintik felada-
tuknak. A faablak népszerisitése
mellett altalaban a fa, mint alap-
anyag melletti lobbitevékenységuk
is er6Gteljes és hatékony.

A 2019-es Construma szakkiéllitason
6nall6 standdal debiitaltak, amita Hello
Wood csapataval egyiitt terveztek.
Emellett kreditpontos szakmai kon-
ferenciara vartak az épitészeket. Ezt
kovet6en kiemelt tAmogatoként aktivan
részt vettek az els6 hazai rendezés(i
Solar Dechatlon Nemzetkozi Epitész
Versenyen. Osszel (november 28-an)

a gy6ri Széchenyi Istvan Egyetem
épitész tanszékével kozosen Epitész
Szakmai Napot tartanak Gy6rben.
Tehat, igencsak aktiv csapat...

Szakmai programjaik kialakitasa soran
nemcsak a szakmai szempontok,
hanem a kdzosségépités is fontos

szempont. J6l mutatja ezt az sz elején
tartott belgiumi szakmai kirandulas.

Az eurGpai fa és fa-alu nyilaszaroé-
piacbdl is kiemelkednek a Benelux
allamok altal mutatott eredmények.
Min6ségi gyartok és eladott ablakok
terén egyarant itt a legmagasabb a
faablakok aranya a nyilaszarépia-




con. Nem véletlen tehat, hogy 6ket
valasztottak a szervezdk. Na persze
a j6 soroknek, a finom csokiknak és
a szOvetség menedzsmentjében
vezetl szerepkort betdlté néhany tag
lelkes munkajanak is készénhetd a
kivaléan sikerilt tanulmanyut, mert
nemcsak gyarlatogatasok, hanem
kerékparturak, barati beszélgetések,
sorozések és egy kis tengerpart is
belefért a 4 napos programba.

A szakmai Ut soran két ablakgyarto
cégnél tett latogatast a FAMASZ
csapata. Miel6tt belemerilnénk
a ,szakmazasba”, szeretném el-
mondani, hogy mar 6nmagaban az
nagyszer(i dolog, hogy ezek a cégek
beengedték a gyarkapukon beliilre a
magyar (konkurens) gyartokat. Nem
arulok el nagy titkot, ha azt mondom,
hogy az EU-s tdmogatéasokkal kipar-

nazott, ezért sok esetben a piaci ar
alatt dolgozo kelet-eurépai gyartokat
nem feltétlenil kedveli mindenki.
Alapanyagok tekintetében, mig ide-
haza szinte mindenki rétegragasztott
frizekbdl dolgozik, jellemz8en luc
vagy borovi fafajokat hasznalva,
addig Belgiumban el&szeretettel
hasznéljak az egzéta fafajokat,
sokszor rétegragasztas nélkiili,
témaor kivitelben.

Nalunk a prémiumgyartok eseté-
ben szinte kivétel nélkil batoripari
min6séqg finisheléssel és felllet-
kezeléssel talalkozunk. Itt mintha a
mindségi gyartasnak ez nem lenne
feltétlen velejaréja. A felulletek szé-
pek, pontosak, de alig Iépnek el a
gyalult minéségtdl. A gyartoiizemek
gépesitettsége, technoldgiai szinvo-
nala hasonl6 a hazai gyartokéhoz.
Ugyanakkor viszonylag kis létszam-
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mal, de flexibilisen hasznalhat6 jol
képzett munkaerével, rendkivil
hatékonyan dolgoznak. A beruhazasi
ciklusidd nagyjabdl 10 év! Magyaran
10 évenként kalkulalnak egy-egy
nagyobb fejlesztéssel.

Mig idehaza, vagy mondjuk ugy, hogy
a hazai klimasavba, ami ugye itt,
Kozép-Eurépaban elég széls6séges
tud lenni, széval itthon mar szinte
elavulta 68 mm-es vastagsagu ablak,
Belgiumban szinte ez az altalanos.
Nyilvan a 0 és -5 Celsius-fok ko-
z0Otti telek és a maximum 28 és 30
Celsius-fokos nyarak nem igénylik
a nagyobb keresztmetszeteket.

A kétrétegl Giveg a legtobb esetben
megfelel az elvarasoknak. Ennek
ellenére itt is elérhet6 78—80-as
ablakszerkezet. Ennél er6sebb
keresztmetszetekkel viszont nem
talalkoztunk.

Igazi érdekességnek szamitott a
hagyomanyos profilok és megol-
dasok, valamint az extra kivitel(
profilok markans jelenléte a piacon.
Példaul a belll szintbe zar6do tok
és szarny, vagy a miemlék jellegli
fa vizvet6s profil.

A szakmai Ut legnagyobb tanulsaga
azonban a professziondlis értékesités
és termékbemutatas (jartunk kozel
5000 m?-es alapteriletli bemuta-
téteremben is). Gyakorlatilag egy
szinten van a technoldgiai hatteriink
és alapanyag-kinalatunk a belga
piacéval. Ugyanakkor az eladast
segqitd fellleteik, a bemutatotermek,
atermék prémiumtalalasaterénvan
mit tanulnunk t6lik. Ezen a téren a
szbvetségnek is komoly feladatai
lesznek. m X)
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